Till
Lions Club, annesophie@norlens.net
Rotary, soderkoping@rotary.se
Odd Fellow, Kanalmagasinet 614 21 Söderköping
Stadskärneföreningen , info.soderkoping@hemkop.se
Köpmannaföreningen c/o Wallman, Kulltorp 1, 614 92 Söderköping

Kommunens turistchef, turistbyran@soderkoping.se
Kommunens kultursekreterare, kulturkontoret@soderkoping.se
Jag har ett FÖRSLAG.

1965 studerade jag i Göteborg och då köpte jag något som kallades för Rundturshäftet. Bakom det låg flera organisationer men handlades av något som benämndes Pressens Rundtur.
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Jag föreslår att något liknande lanseras i vår kommun under begreppet ”SÖDERKÖPINGSHÄFTET”.

Det från 1965 omfattade ca 150 sidor, vilket väl kanske till en början är lite väl mycket för vår kommun.

Jag har tänkt så här:

Första sidan i häftet skall vara tryckt i färg och den skall vara numrerad från 1 – kanske 1000, dvs det antal häften man avser sälja. Sedan följer inne i häftet ett blad för varje anslutet företag, organisation, förening, osv som man kan engagera för medverkan.

Ett företag presenterar sig och ger ett erbjudande. Det kan vara 10% på alla eller vissa varor, det kan vara fri entré för en person om man är minst tre i sällskap, det kan vara en glasskula extra, det kan vara gratis rundtur för ett barn med tuffetåget, det kan vara en lott i Ankracet, det kan vara ett korsord, det kan vara en frågetävling, det kan vara en gratis annons av något slag för försäljning av varor i tidningen, det kan vara gratis fika vid öppet hus på ett företag, det kan vara inbjudan till en tävling, det kan vara en biobiljett, det kan  vara ALLT MÖJLIGT, men allt skall göra att besökare och kunder upplever att de får något med hjälp av kupongen och att samtidigt företaget/föreningen drar till sig fler intressenter och besökare.

Det kan givets också enbart vara information.

Om ett sådant häfte säljes för 200 kronor kan man tänka sig att 25 kronor därav, totalt vid 1000 sålda, 25 000 kronor, lottas ut i mindre poster till föreningar och organisationer med ungdomsverksamhet i kommunen. Dock inte till alla utan enbart till de som vill vara med och som i gengäld presenteras på några kuponger. På så sätt får man intresserade köpare av häftet.

Kanske att 50 kronor av priset för ett häfte går till administration, tryckning och till marknadsföring.

Häftet är i sin helhet ett lotteri med häftets nummer som en lott. Det innebär i sin tur att man måste sätta ett lottpris på häftet och låt säga att det är 25 kr per häfte, vilket gör totalt 25 000 kr, och en vinstsumma på halva det beloppet.

Antalet vinster bör vara relativt stort och innebära vinster hos medverkande företag i första hand.

Kanske då att resterande del, dvs 100 kr per häfte, eller totalt 100 000 kronor återgår till de företag och organisationer som står för erbjudanden. Dock inte till alla utan antingen genom en form av lotteri  eller i form av bonus i förhållande till insats eller sålda häften eller något annat system.

Jag FÖRESLÅR att det finns 2 sorters häften, ett kallat ”STORA SÖDERKÖPINGSHÄFTET” och ett kallat ”LILLA SÖDERKÖPINGSHÄFTET”. Det senare säljes för drygt halva priset, ex 125 kr, och är inte så omfattande som det stora. Det lilla är INTE numrerat och deltar sålunda inte i det stora lotteriet.
Det stora häftet har erbjudanden under en längre tid (hela året) än det lilla häftet, vilket enbart fungerar sommartid. Därför inget lotteri på häftet, men det kan förekomma tävlingar inne i sommarhäftet.

Rundturshäftet i Göteborg var mycket populärt bland stadens invånare men även bland tillfälliga besökare.

Ola Lönnqvist

Kamrersgatan 2 E

614 32 Söderköping

0121-21885

ola.lonnqvist@gamma.telenordia.se[image: image2]
� Detta häfte finns bevarat hos mig





